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Basic Course

„Sprichst du mit allen, sprichst du mit 
niemandem.“ 

Deine Zielgruppe
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02

Basic Course

1. demographische Merkmale 

2. Sozioökonomische Merkmale

3. psychographische Merkmale

4. Kaufverhalten

Deine Zielgruppe
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03

Basic Course
Wie alt ist meine Zielgruppe ungefähr und  
woher kommt sie (Grossstadt, ländliche  
Gegend)?

Interessieren sich eher Frauen oder 

Deine Zielgruppe
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04

Basic Course

Warum kauft meine Zielgruppe mein  
Produkt und Was kauft sie ausserdem?

Zielgruppe?

Deine Zielgruppe
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Basic Course

Wann kauft meine Zielgruppe?

meine Zielgruppe?

Deine Zielgruppe
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0
6

Basic Course
meiner Zielgruppe?

Welchen Preis kann und will meine  

Deine Zielgruppe
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Basic Course
Deine Zielgruppe
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0
8

Basic Course
Ist meine Zielgruppe eher traditionell 
eingestimmt, oder offen für neues?

Deine Zielgruppe
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9

Basic Course

Jule und Mathias

Deine Zielgruppe


